
Dorpskernen met meer groen, gezellige zit- en speelmogelijkheden en plaats voor beleving 
en lokale economie. Dat is waar Meise naartoe wil. Op basis van heel wat voorbereiding zijn 
er ontwerpen opgemaakt over de nieuwe inrichting van de dorpskernen van zowel Meise als 

Wolvertem. Deze vormen een belangrijke stap om centra te creëren waar het aangenaam 
leven, wonen, werken en winkelen is voor jong en oud. We gaan in gesprek met de ontwer-
pers en detailhandelscoaches om jou een beter zicht te geven op deze toekomstplannen.

HERINRICHTING DORPSKERNEN WOLVERTEM EN MEISE

Van plan naar praktijk: 
bruisende dorpskernen

DOSSIER

Pieter van BURO BUITEN en Dieter van 
MESO zijn de ontwerpers die aan de 
slag gingen met de herinrichting van 
de twee dorpskernen. Dieter: “We zijn 
niet van nul moeten beginnen, want de 
vernieuwing is een beleidsbeslissing die 
al lang leeft in Meise. Er zijn in het ver-
leden participatiemarkten doorgegaan, 
er is een bouwmeesterscan gebeurd 
en er waren plannen van de Profploeg. 
Met deze voorbereiding gingen wij aan 
de slag!” 

Pieter: “De randvoorwaarden waren 
hierdoor al beslist, wij hebben de esteti-
sche invulling en look & feel bekeken.“

Wat waren de belangrijkste doelstel-
lingen bij de nieuwe ontwerpen?
“We willen van beide kernen bele-
vingscentra maken en het straatbeeld 
verbeteren. Wolvertem is momenteel 
een verkeersstroom van auto’s. In Mei-
se-centrum is er erfgoed aanwezig dat 

we met elkaar willen verbinden, zoals 
het Cultuurhuis en de trappen van de 
kerk. Elk ontwerp moet diverse zaken 
mogelijk maken: van een groot evene-
ment organiseren tot samenkomen in 
kleine groepen. Een andere focus in 
beide kernen was duurzaamheid.” 

DUURZAME ELEMENTEN EN  
UITDAGINGEN

Welke duuzame elementen zijn 
opgenomen in de plannen?

We hergebruiken materiaal door een 
deel van de kerkmuur te gebruiken om 
een zitbank te maken. Voor de beplan-
ting zullen we kijken naar klimaatbe-
stendige planten. Ontharden was ook 
een belangrijke doelstelling voor ons. 
In zowel groene zones als de verharde 
zones doen we aan waterinfiltratie. 
Vandaag loopt alles veel te snel naar 
het rioleringsstelsel en kan dit proble-

men geven zoals overstromingen. Met 
de nieuwe plannen zal dit vertraagd 
gebeuren en is het waterbeheer zicht-
baar in de straat.”

Wat waren de grootste uitdagingen?

“Elke doelgroep hecht belang aan 
andere functionaliteiten. De midden-
stand vindt parking heel belangrijk, 
ouderen zijn soms wat minder goed te 
been en willen dat de kernen toe-
gankelijk blijven. De jongeren waren 
dan weer erg fan van de ontwerpen. 
We vinden het heel belangrijk dat 
de ontwerpen door veel mensen 
gedragen worden. Daarom is het een 
evenwichtsoefening om met iedereen 
zo goed mogelijk rekening te houden.”

Hoe gaan jullie om met de feedback 
van inwoners en handelaars?
“Het was fijn om te zien dat er veel 
mensen aanwezig waren op de 
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infoavonden en hun feedback gaven 
over de ontwerpen. We willen dat 
zoveel mogelijk mensen achter de 
ontwerpen staan, dus doen we ons 
best om te luisteren naar hun opmer-
kingen. Wij starten met een kwalitatief 
ontwerp als sterke basis. Hier kan je 
gemakkelijker wat meer parking aan 
toevoegen of kleine aanpassingen 
maken, dan dat je de huidige drukke 
en verharde situatie behoudt en daar 
groen en beleving aan wil toevoegen. 
De grote lijnen staan vast, maar we 
zijn natuurlijk 
bereid om nog 
aanpassingen 
te doen zodat 
zo veel mogelijk 
mensen achter 
de plannen staan. 
Eén ding waar 
we het wel over 
eens kunnen zijn: 
er is verandering 
nodig om het leefbaarder te maken!”

HANDELSKERNEN AFBAKENEN

In bruisende dorpskernen speelt han-
del een grote rol. Vanuit de provincie 
schakelt de dienst lokale economie 
detailhandelscoaches in om een 
langetermijnvisie op te maken voor 
het economisch beleid in Meise. Maar 
wat is dat juist, een detailhandelsplan? 
Alexander: “Dit is simpel gezegd een 
beleidsplan over hoe je in de toekomst 
omgaat met lokale handel. Dit kan 
gaan over de handelskernen afbake-

nen, een leegstandsbeleid opstellen, 
hoe je (nieuwe) handelaars onder-
steunt en meer. Wij geven gemeentes 
een helikopterzicht van hun huidige 
situatie.” 

Ruben: “In het verleden deed elke ge-
meente haar eigen ding, was er weinig 
structuur en werd er vooral ingespeeld 
op de nood die zij zelf voelden. Maar 
een buikgevoel is daarom niet de wer-
kelijke situatie. Wij bekijken het neu-
traler. We maken een situatieschets op 

en hebben alvast 
een bevraging 
gedaan bij zowel 
handelaars al 
consumenten van 
Meise. Op basis 
van data en voor-
gaande plannen 
kunnen wij zo een 
visie en actieplan 
uitwerken voor de 

toekomst.” 

Wat is het doel van een detailhan-
delsplan?

“Hiermee willen we het beleid stroom-
lijnen en een actieplan opmaken dat 
jaren overbrugt. Zo kan het lokaal 
bestuur ook aftoetsbare doelen 
opstellen. Onze rol is de gemeente 
ondersteunen. We zijn onafhankelijk, 
hebben ervaring in andere gemeenten 
en bieden extra mankracht voor da-
ta-onderzoek. We maken een visie op, 
samen met de gemeente en andere 

DIETER HOEFS

MESO

“De kerkomgeving is in beide 
ontwerpen ons favoriet element. 

Zeker in Wolvertem trekken we de 
zichtas open tussen de kerk en het 
gemeenteplein. Hierdoor komen 

beiden beter tot hun recht.”

Elke doelgroep hecht 
belang aan andere 
functionaliteiten. 

Een mooi evenwicht 
vinden is belangrijk.

Een voorbeeld van de nieuwe kern van Meise-centrum met veel groen.

belanghebbenden, maar we voeren de 
acties niet uit.”

Wat is de huidige handelssituatie in 
de twee kernen?

“Wolvertem is sterker uitgebouwd op 
vlak van winkels. Wat opvalt is dat er 
erg veel schoonheidssalons zijn. De 
dorpskern afbakenen zal hier een be-
langrijke stap zijn. Zo weet de gemeen-
te waar het nodig is om de focus te 
leggen op detailhandel en waar we lie-
ver niet verder ontwikkelen. Wij zullen 
nooit zeggen: deze winkel moet weg 
of mag hier niet. Wat we wel doen, is 
bekijken welke type winkels we willen 
aantrekken.” 

“Een kern moet levendig en aantrekke-
lijk zijn. Momenteel zit de handel wat 
verspreid, ook buiten de kernen. Voor 
de huidige handelaars is het beter 
om hen te groeperen zodat ze elkaar 
ondersteunen. En buiten de kern is er 
eerder ruimte voor dienstverlening in 
plaats van winkelbeleving.” 

“In Meise-centrum is er de grote aan-
trekkingskracht van de Plantentuin. 
Hier is de uitdaging om bezoekers van 
de Plantentuin naar het centrum te 
leiden. Dit kan door het straatbeeld te 
verbeteren en wayfinding goed in te 
zetten.”
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Minder doorrijdverkeer en meer beleving in Wolvertem-centrum.

BLIJF OP DE HOOGTE
Je vindt de ontwerpen van de twee 
dorpskernen op www.meise.be. Ben 
jij ondernemer en krijg je (nog) geen 
info van dienst lokale economie? 
Stuur een mail naar: lokaleecono-
mie@meise.be

Jullie hebben ook feedback 
gevraagd aan handelaars en consu-
menten over de huidige handel in 
Meise en Wolvertem. Wat viel op?

“Handelaars praten meer over techni-
sche zaken zoals mobiliteit en parking 
voor de deur, terwijl consumenten de 
kernbeleving erg belangrijk vinden. 
Consumenten willen alles wat ze nodig 
hebben gemakkelijk en dichtbij vinden, 
zoals dagelijkse inkopen bij de bakker 
en slager. Beeldkwaliteit is hier erg 
belangrijk: zijn de straten mooi en ge-
zellig? De nieuwe ontwerpplannen van 
de twee kernen spelen hier goed op in. 
Als het aangenaam is, maken consu-
menten er vaak geen probleem van 
om een kilometer te wandelen. Als het 
niet aangenaam is, willen ze zo dicht 
mogelijk bij de handelszaak parkeren. 
Beleving en mobiliteit hangen dus 
nauw samen.”

PLAN VAN AANPAK

Op vlak van detailhandelscoaching: 
wat is jullie plan van aanpak? 

Ruben en Alexander: “Momenteel 
is onze prioritaire taak de handels-
kernen van beide centra afbakenen. 
Daarna gaan we verderkijken naar de 
data en noden, zodat we op maat van 
Meise en Wolvertem een visie kunnen 
uitbouwen. Dit plan uitwerken kan tot 
een jaar duren, maar de juiste termijn 
is moeilijk in te schatten met de verkie-
zingen die dit jaar doorgaan. Wat heel 
positief is in Meise, is dat er een geën-
gageerde dienst lokale economie is en 

de handelaars ook actief meewerken! 
Op de handelaarsavonden kunnen ze 
kritisch zijn, maar ze zijn aanwezig en 
denken mee, wat heel belangrijk is.”

“Een handelskern verbeteren gebeurt 
niet op twee weken, maar is een 
proces van jaren waarbij je steeds 
moet evalueren wat werkt en wat niet. 
Iedereen moet zijn rol opnemen in dit 
project. Het bestuur zal beslissingen  
moeten nemen, maar de handelaars 
spelen zelf ook een belangrijke rol! 
Zij kunnen constructief en positief 
achter de plannen staan en zelf acties 
op poten zetten. Wij leggen hen uit 
hoe ze subsidies kunnen aanvragen 
en willen hen activeren. De gemeente 
kan hier alleen maar in ondersteunen. 
Inwoners die lokaal kopen, dragen 
natuurlijk ook bij tot bruisende han-
delskernen.”

Wanneer starten de verbouwings-
werken van de kernen?

Pieter en Dieter: “De werken gebeuren 
in fases, in functie van de subsidiëring. 
Meise krijgt 500.000 euro subsidies 
van VLAIO voor duurzame bereikbaar-
heid van de handelskern. De volgen-
de werken moeten tegen eind 2026 
gebeuren:  

•	 kerkomgeving Wolvertem
•	 kerkomgeving Meise
•	 site Cultuurhuis en Bib
De kerkomgeving van beide kernen is 
voor ons beiden het favoriete ele-
ment in de ontwerpen. We trekken 
de zichtassen open tussen de kerk en 
het plein. In Wolvertem wordt deze 
momenteel letterlijk gesplitst door een 
muur. Met de nieuwe plannen is er 
een mooie connectie tussen de twee. 
Ook in Meise breken we de kerkmuur 
af. Het worden echte eyecatchers en 
zones die intiem, groen en speelbaar 
zijn.

TOEKOMSTBESTENDIG

Gaan deze beleids- en ontwerpplan-
nen leiden tot bruisende dorpsker-
nen?

Alexander, Ruben, Dieter en Pieter 
volmondig: “Ja, daar geloven wij in.” 

Pieter en Dieter: “Als je niets veran-
dert, gaat de bruis die er nu is, volledig 
weg. Achter elke verandering in onze 
ontwerpen zit een visie en reden. Het 
zijn doordachte ontwerpen, waarvoor 
we ook naar gelijkaardige projecten 
tot in het buitenland hebben gekeken. 
We zien dat Meisenaren verandering 
willen en werken op basis van de feed-
back die wij ontvingen aan een breed 
gedragen plan.” 

Alexander en Ruben: “Meise heeft veel 
potentieel! Als meerdere diensten 
samenwerken en de handelaars zich 
mee inzetten, zij wij ervan overtuigd 
dat hier bruisende kernen zullen 
ontstaan.”

Koert is eigenaar van een apotheek 
in Meise-centrum: “Hoe kan er ie-
mand negatief staan tegenover deze 
plannen? Meise wordt een gemeente 
die het DNA van de Plantentuin laat 
doorlopen in het centrum. De Meise-
naar wil meer dan gewoon rust, hij wil 
een bruisende rust, twee ogenschijnlijk 
tegenstrijdige termen. In de huidige 
plannen zou ik graag nog een extra 
link met Eddy Merckx en Ann Chris-
ty zien. Dit zal niet alleen de lokale 
handelaars en bewoners aanspreken, 
maar ook de toeristen aan de Planten-
tuin. Zo creëren we een levendig, aan-
trekkelijk en uniek gemeentebeeld.”
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Een kern moet levendig en aantrekkelijk 
zijn. Het afbakenen van de handels-
kern zorgt ervoor dat handelaars elkaar 
kunnen ondersteunen en de consument 
voor dagelijkse benodigdheden op één 
plek moet zijn.
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